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Jezeli:
e zarzadzasz dziatem sprzedazy i jeste$ rozliczany z wynikéw sprzedazowych w swojej firmie,
e poszukujesz praktycznych rozwigzan opartych na wieloletnim doswiadczeniu

zapraszamy do udziatu w warsztatach, podczas ktérych nasza ekspertka na przyktadach z biznesu przedstawi rozwia-
zania, ktdre z sukcesami wdrozyta w zycie.

Ogdlny plan szkolenia:
1. Zasady budowania strategii cenowych
e Czynniki, ktére trzeba wzig¢ pod uwage, ustalajac cene
produktu lub ustugi
e Metody i narzedzia do ustalania polityki cenowej

Szczegolnie polecamy nastepujace zagadnie-
nia omawiane w trakcie szkolenia:

e dobor strategii cenowej do grupy produktow

lub ustug e Rola produktu lub ustugi, marzy i wolumenu w ofercie
e wptyw kontekstu na postrzeganie ceny handlowej i przetozenie tych czynnikdéw na cene
e skuteczne wprowadzanie podwyzek cennika e Strategia ,zbierania $mietanki”, penetracji, cen prestizo-

wych, cen eliminujacych konkurentéw — wady i zalety
najpopularniejszych strategii cenowych, praktyczne przy-

UczeStnicy: ktady z biznesu
e Strategia cenowa a cykl zycia produktu i propozycja war-
e dyrektorzy sprzedazy i marketingu tosci

e ,Product-line-up” i pozycjonowanie cenowe — prak-
tyczne wykorzystanie na przyktadach z biznesu

e Channel management w polityce cenowe;j

Cwiczenie praktyczne oparte na case study: okreélenie poli-

e kierownicy dziatéw marketingu
e menedzerowie sprzedazy

e product managerowie

e e-commerce managerowie

o ] J tyki cenowej dla nowej oferty w oparciu o omawiane narze-
o wiasciciele firm z sektora MSP

dzia
2. Polityka rabatowa i elementy matematyki biznesowej w po-
lityce cenowo-rabatowe;j

KOI‘ZVSCI: e W jaki sposob wykorzystac polityke rabatowa do budo-
* program warsztatow skonsultowany z mene- wania lojalnosci klientéw i wspierania realizacji obranej
dzerami sprzedazy strategii handlowej
e praktyczne materiaty szkoleniowe e Podstawowe elementy matematyki biznesowej w odnie-
. sieniu do polityki cenowej — obliczanie marz, narzutéow i
e panel konsultacyjny .
rabatéw

e Jak skonstruowac warunki handlowe, aby wspieraty poli-
tyke sprzedazy i ograniczaty wojny cenowe?

Cena szkolenia: tylko 799 2t netto obejmuje Cwiczenie praktyczne: obliczanie wptywu dodatkowych ra-
udziat w zajeciach, komplet materiatéw szkolenio- batéw promocyjnych na rentownos¢

wych, poczestunki w przerwach, lunch oraz certyfi- 3. Przygotowanie handlowcow do pracy z ceng

kat uczestnictwa. e Wysokie upusty a wizerunek produktu/ustugi — jak unik-

na¢ btedéw przy ustalaniu polityki rabatowej firmy

e Naile pozwoli¢ handlowcom przy rabatowaniu produk-
téw/ustug, aby ich sprzedaz byta zyskowna i nie wptyneta
na zaufanie klienta do firmy

Autor kursu: Ma*gorzata Warda 4. Psychologia cen
o Najczesciej popetniane btedy w realizacji polityki ceno-

wej — przyktady z praktyki prowadzgcej

5. Konsultacje z trenerem

e Podczas panelu trener odpowie na pytania uczestnikéw

Dla prenumeratoréw czasopism sprzedazowych
cena 699 zt netto od osoby.
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Skuteczna polityka cenowa

|Zl Niniejszym zgtaszamy udziat i rabatowa

nastepujgcych osob w szkoleniu: Warszawa
20 listopada 2020
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Informacje Rabaty: o Koszty udziatu w szkoleniu
dodatkowe: 5% przy zgtoszeniu 2 i 3 0séb, dla1 by: 799 zt tt

* 10% dla wiecej niz 3 osob. a 1 osoby: Zi netto
Po przestaniu niniejszego Niedokonanie wptaty nie jest  Niedotrzymanie powyz- Zmiana moze nastgpic na co naj-
zgtoszenia otrzymajg Panstwo  rezygnacjg z uczestnictwa w szych warunkdw skutkuje mniej 3 dni przed planowanym
potwierdzenie jego przyjecia.  szkoleniu. Rezygnacji doko- obcigzeniem zgtaszajacego terminem. W przypadku odwota-
Szczegoty organizacyjne oraz na¢ mozna wytgcznie w for- petnymi kosztami udziatu. nia szkolenia Explanator dokona
faktura VAT zostang wystane mie pisemnej najpdzniej na Explanator zastrzega sobie zwrotu wptaconych kosztéw
przed szkoleniem. 14 dni kalendarzowych przed mozliwos¢ odwotania lub uczestnictwa w terminie 5 dni

terminem szkolenia. zmiany terminu szkolenia. roboczych.

Uczestnik bedacy osobg fizyczng prowadzacg dziatalnosé gospodarczg oswiadcza, ze zawarcie umowy ma charakter zawodowy.
Wysytajac zgtoszenie na szkolenie potwierdzam akceptacje regulaminu sprzedazy www.explanator.pl/warunki-sprzedazy.pdf

oraz zaznajomienie sie z Politykg Prywatnosci www.explanator.pl/polityka-prywatnosci.pdf

|:| Tak, chce by¢ informowany o kolejnych edycjach, wydarzeniach branzowych, specjalnych ofertach i nowych produktach,
dlatego zgadzam sie na kontakt drogg mailowg lub z wykorzystaniem telekomunikacyjnych urzadzen koricowych.

Wyrazenie zgody jest dobrowolne. Administratorem danych osobowych jest firma Explanator — Iwona Dehina, z siedzibg przy ul.
Koscielnej 30 lok. 59, Poznan 60-538. Dane osobowe przetwarzane beda w celu realizacji zamdwienia oraz dostarczania informacji
o produktach zgodnie z Politykg Prywatnosci. Majg Panstwo prawo dostepu do swoich danych, ich poprawiania oraz cofniecia
zgody w dowolnym momencie poprzez kontakt: marketing@explanator.pl. WEB/20

Podpis zamawiajgcego Miejscowos¢ Data Pieczec firmowa
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