saue. -y Podstawy controllingu

w procesie sprzedazy -
© Jak planowa¢, monitorowac i podejmowa¢
- decyzje, ktore realnie zwiekszaja wynik

Webinar
20 maja 2026
start godz. 11.00

Czy wiesz, ktére kanaty sprzedazy w Twoim biznesie naprawde generujg zysk? Na tym szkoleniu pokazemy, jak krok

po kroku zbudowa¢ model kontrybucji, ktéry pozwala wtasciwie alokowac koszty i przychody oraz realnie ocenié

rentownos¢ biznesu.

Na praktycznym przyktadzie z branzy e-commerce przeanalizujemy kluczowe elementy P&L, koszty operacyjne oraz

sposoby wdrozenia modelu w codziennej pracy.

Szczegollnie polecamy nastepujace
zagadnienia omawiane w trakcie webinaru:

e jak budowac realistyczny plan sprzedazy i uni-
kaé najczestszych btedow
e jak powigzac sprzedaz z marzg i realng ren-

townoscia
e jak podejmowac trafne decyzje na podstawie
danych
Uczestnicy:

Szkolenie jest przeznaczone dla:
e dyrektoréow finansowych (CFO) i controllerow,
e menedzeréw sprzedazy i dyrektorow handlo-
wych,
e analitykéw finansowych i biznesowych,
e 0s6b odpowiedzialnych za budzetowanie i wy-
niki sprzedazy

Korzysci:

Webinar bedzie szczegdlnie wartosciowy dla:

® 0s6b, ktdre chcg lepiej kontrolowac realizacje
planu sprzedazy

o firm, ktore chcag zwiekszyé rentownosé, a nie tylko
przychody

* menedzeréw podejmujgcych decyzje w oparciu o
dane

Cena szkolenia: tylko 349,00 zt netto, ktéra

obejmuje udziat w szkoleniu, mozliwo$¢ zadawania
pytan na zakonczenie oraz nagranie webinaru.

Prowadzacy: Paulina Bartoszewska
Dyrektor finansowy, doswiadczony menedzer i con-
troller z praktyka w obszarze finanséw, controllingu,
ksiegowosci i sprzedazy.

Ogadlny plan szkolenia:

1. Wprowadzenie

e Cel szkolenia
e Rola controllingu w sprzedazy — od ra-
portowania do wspierania decyzji

Jak budowad realistyczny plan sprzedazy?

e Budzet sprzedazy jako element plano-
wania finansowego firmy

e Kluczowe obszary planowania sprze-
dazy

e Planowanie kroczace vs budzet sta-
tyczny

e Najczestsze btedy planowania

Marza pod kontrolg - czy moja sprzedaz zara-
bia?
e Przychdd, a rentownosc i zysk
e Warianty stosowanej marzy
e Zarzadzanie rentownoscia przez seg-
mentacje

Case study: wzrost sprzedazy a spadek wyniku
— co poszto nie tak?

Monitoring i analiza odchylen, czyli co dalej
e |dentyfikacja przyczyn odchylen
e Decyzje i dziatania naprawcze

KPI — szybka diagnostyka i zarzgdzanie sprze-
daza
e KPI jako system wczesnego ostrzega-
nia
e Jak dobra¢ KPI do biznesu

Podsumowanie

8. Sesja Q&A
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Umowa zgoszeneposmy B[ () 97 799

przesta¢ faksem na nr:

zgtoszenie uczestnictwa  womiemnascres:  piuro@explanator.pl

Podstawy controllingu

M Niniejszym zgfaszamy udziat W procesie sprzedazy

nastepujgcych osdéb w szkoleniu: Webinar 20 maja 2026
w cenie 349 zi netto
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Informacje Koszty udziatu w szkoleniu
dodatkowe: dla 1 osoby: 349 zt netto
Po przestaniu niniejszego Niedokonanie wptaty nie jest  Niedotrzymanie powyz- Zmiana moze nastgpic¢ na co naj-
zgtoszenia otrzymajg Panstwo  rezygnacjg z uczestnictwa w szych warunkdw skutkuje mniej 3 dni przed planowanym
potwierdzenie jego przyjecia.  szkoleniu. Rezygnacji doko- obcigzeniem zgtaszajacego terminem. W przypadku odwota-
Szczegdty organizacyjne oraz na¢ mozna wyfacznie w for- petnymi kosztami udziatu. nia szkolenia Explanator dokona
faktura VAT zostang wystane mie pisemnej najpdzniej na Explanator zastrzega sobie zwrotu wptaconych kosztéw
przed szkoleniem. 7 dni kalendarzowych przed mozliwos¢ odwotania lub uczestnictwa w terminie 5 dni
terminem szkolenia. zmiany terminu szkolenia. roboczych.

Wysytajac zgtoszenie na szkolenie potwierdzam akceptacje regulaminu sprzedazy www.explanator.pl/warunki-sprzedazy.pdf
oraz zaznajomienie sie z Politykg Prywatnosci www.explanator.pl/polityka-prywatnosci.pdf

Tak, chce by¢ informowany o kolejnych edycjach, wydarzeniach branzowych, specjalnych ofertach i nowych produktach,
dlatego zgadzam sie na kontakt drogg mailowa lub z wykorzystaniem telekomunikacyjnych urzadzen kofncowych.

Woyrazenie zgody jest dobrowolne. Administratorem danych osobowych jest firma Explanator — lwona Dehina, z siedzibg przy ul. Koscielnej 30 lok. 59, Poznan 60-
538. Dane osobowe przetwarzane bedg w celu realizacji zamoéwienia oraz dostarczania informacji o produktach zgodnie z Politykg Prywatnosci. Majg Paristwo
prawo dostepu do swoich danych, ich poprawiania oraz cofniecia zgody w dowolnym momencie poprzez kontakt: marketing@explanator.pl.

Uczestnik bedacy osoba fizyczng prowadzaca dziatalnos¢ gospodarcza oswiadcza, ze zawarcie umowy ma charakter zawodowy.
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