generujg zysk —

sgae. -y Ktdre kanaty sprzedazy naprawde

model kontrybucji w praktyce

Webinar
14 maja 2026
start godz. 11.00

Czy wiesz, ktére kanaty sprzedazy w Twoim biznesie naprawde generujg zysk? Na tym szkoleniu pokazemy, jak krok
po kroku zbudowa¢ model kontrybucji, ktéry pozwala wtasciwie alokowac koszty i przychody oraz realnie ocenié

rentownos¢ biznesu.

Na praktycznym przyktadzie z branzy e-commerce przeanalizujemy kluczowe elementy P&L, koszty operacyjne oraz

sposoby wdrozenia modelu w codziennej pracy.

Szczegolnie polecamy nastepujace
zagadnienia omawiane w trakcie webinaru:

e czym jest model kontrybucji i dlaczego jest
kluczowy dla oceny rentownosci biznesu

e jak prawidtowo alokowac koszty i przychody
pomiedzy kanaty sprzedazy

e jak wdrozyé model kontrybucji w codziennej
pracy przy podejmowaniu decyzji

Uczestnicy:
Szkolenie jest przeznaczone dla:
e dyrektoréow finansowych (CFO) oraz oséb pra-
cujacych w finansach i controllingu,
o wiascicieli firm i cztonkéw zarzadow,
e menedzeréw e-commerce oraz sprzedazy wie-
lokanatowej,
o wszystkich, ktorzy chcg lepiej zrozumieé, ktore
dziatania faktycznie generuja zysk

Korzysci:

Webinar bedzie szczegdlnie wartosciowy dla: osdb,
ktore chcg doktadnie zrozumiec rentownos¢ poszcze-
gblnych kanatéw sprzedazy; firm, ktére majg pro-
blem z wtasciwag alokacja kosztéw i oceng wynikéw;
0s0b wdrazajgcych lub planujgcych wdrozenie mo-
delu kontrybucji;

Cena szkolenia: tylko 349,00 zt netto, ktéra

obejmuje udziat w szkoleniu, mozliwo$¢ zadawania
pytan na zakoriczenie oraz nagranie webinaru.

Prowadzacy: Wojciech Wieronski -
CFO z wieloletnim doswiadczeniem miedzynarodo-
wym, obecnie petnigcy role Group Finance Chairman
w firmie PHH Group (najwiekszy operator e-com-
merce na rynkach battyckich).

Ogadlny plan szkolenia:

1. Wstep i podstawy — czym jest kontrybucja i dla-
czego powinni$my sie na niej skupiac?

2. Model Kontrybucji — od czego zaczgé i na ktére
elementy zwrécic¢ uwage:

a. Gtéwne elementy modelu
Metody alokacji kosztéw i przychoddéw

c. Podstawowe pryncypia przy tworzeniu
modelu

d. Przykfad alokacji elementdéw PnL z branzy
e-commerce

3. Szczegdty dotyczace alokacji kosztéw i przycho-
doéw (na przyktadzie e-commerce)

Koszty transportu

Koszty magazynu

Przychody z tytutu dostaw

Punktu odbioru dostaw i koszty sklepéw
Przychody z marketplace

Koszty gwarancji

Koszty HR

Rabaty handlowe

Koszty opakowan
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4. Podsumowanie i poréwnanie modelu po kanatach
sprzedazy
a. Jak wygladac¢ powinien model po po-
szczegoblnych kanatach
b. Na co zwrécic szczegdlna uwage
c. Jak zaimplementowaé model w praktyce

5. Sesja pytan i odpowiedzi
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Umowa zgoszeneposmy B[ () 97 799

przesta¢ faksem na nr:

zgtoszenie uczestnictwa  womiemnascres:  piuro@explanator.pl

Ktore kanaty sprzedazy naprawde

|ZI o . generuja zysk — model kontrybucji
Niniejszym zgtaszamy udziat w praktyce

nastepujgcych oséb w szkoleniu: Webinar 14 maja 2026
w cenie 349 zt netto
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Informacje Koszty udziatu w szkoleniu
dodatkowe: dla 1 osoby: 349 zt netto
Po przestaniu niniejszego Niedokonanie wptaty nie jest  Niedotrzymanie powyz- Zmiana moze nastgpic¢ na co naj-
zgtoszenia otrzymajg Panstwo  rezygnacjg z uczestnictwa w szych warunkéw skutkuje mniej 3 dni przed planowanym
potwierdzenie jego przyjecia.  szkoleniu. Rezygnacji doko- obcigzeniem zgtaszajacego terminem. W przypadku odwota-
Szczegdty organizacyjne oraz na¢ mozna wyfacznie w for- petnymi kosztami udziatu. nia szkolenia Explanator dokona
faktura VAT zostang wystane mie pisemnej najpdzniej na Explanator zastrzega sobie zwrotu wptaconych kosztéw
przed szkoleniem. 7 dni kalendarzowych przed mozliwos¢ odwotania lub uczestnictwa w terminie 5 dni
terminem szkolenia. zmiany terminu szkolenia. roboczych.

Wysytajac zgtoszenie na szkolenie potwierdzam akceptacje regulaminu sprzedazy www.explanator.pl/warunki-sprzedazy.pdf
oraz zaznajomienie sie z Politykg Prywatnosci www.explanator.pl/polityka-prywatnosci.pdf

Tak, chce by¢ informowany o kolejnych edycjach, wydarzeniach branzowych, specjalnych ofertach i nowych produktach,
dlatego zgadzam sie na kontakt drogg mailowa lub z wykorzystaniem telekomunikacyjnych urzadzen kofncowych.

Woyrazenie zgody jest dobrowolne. Administratorem danych osobowych jest firma Explanator — lwona Dehina, z siedzibg przy ul. Koscielnej 30 lok. 59, Poznan 60-
538. Dane osobowe przetwarzane beda w celu realizacji zamodwienia oraz dostarczania informacji o produktach zgodnie z Politykg Prywatnosci. Majg Panstwo
prawo dostepu do swoich danych, ich poprawiania oraz cofniecia zgody w dowolnym momencie poprzez kontakt: marketing@explanator.pl.

Uczestnik bedacy osoba fizyczng prowadzaca dziatalnos¢ gospodarcza oswiadcza, ze zawarcie umowy ma charakter zawodowy.
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