Budzetowanie i prognozowanie -
© jak to robic¢ skutecznie?

Webinar
19 lutego 2026
start godz. 11.00

Na pierwszy rzut oka budzet i prognoza mogg wydawac sie zblizonymi narzedziami finansowymi, ale chociaz oba sg

zwigzane z planowaniem przysztosci firmy, petnig rézne funkcje. Podczas szkolenia poznasz podobienstwa i réznice

pomiedzy nimi, nauczysz sie stosowac je z wymiernym skutkiem dla swojego przedsiebiorstwa oraz zapoznasz sie z

dobrym praktykami i case studies, ktére pomoga unikng¢ najczesciej pojawiajacych sie btedéw.

Szczegodlnie polecamy nastepujace
zagadnienia omawiane w trakcie webinaru:

e proces tworzenia budzetu krok po kroku
(rekomendowana kolejnos¢ i harmono-
gram)

e rdznice w procesie prognozowania w sto-
sunku do budzetu (rolling forecast vs
annual budget)

e 10 ztotych zasad, jak stosowaé oba
narzedzia jednoczesnie i nie daé sie przy-
ttoczy¢ procesami

Uczestnicy:
Szkolenie jest przeznaczone dla:

e controlleréw finansowych i biznesowych,

e dyrektoréw finansowych i gtéwnych
ksiegowych,

e menedzerdéw i kierownikow dziatéw odpo-
wiedzialnych za planowanie i realizacje
budzetu,

e wiascicieli firm oraz oséb zarzgdzajgcych
finansami,

e analitykdw finansowych i oséb przygoto-
wujgcych prognozy oraz raporty zarzadcze

Korzysci:

Webinar bedzie szczegdlnie wartosciowy dla
uczestnikéw, ktérzy pracujg z budzetem i
forecastem w praktyce lub chcg uporzgdkowaé
procesy planistyczne w organizacji, ograniczy¢
btedy i zwiekszy¢ uzytecznos¢ prognoz w podej-
mowaniu decyzji biznesowych.

Cena szkolenia: 349 zt netto

Prowadzacy: Tomasz Diering

Ogdlny plan

szkolenia:

1. Wstep i fundamenty - dlaczego mylimy
forecast z budzetem?

2. Budzet - jak robié go dobrze i jakich btedow

unikac:

Proces tworzenia budzetu krok po
kroku (rekomendowana kolejnosc i
harmonogram)

Etapy tworzenia

Najlepsze praktyki

Najczestsze btedy i putapki

3. Forecast (prognoza) - jak robié go szybko,
doktadnie i uzytecznie:

Rdéznice w procesie w stosunku do
budzetu (rolling forecast vs annual
budget)

Rekomendowana czestotliwosé i
horyzont (miesieczny/kwartalny 12—
18 miesiecy do przodu)

Etapy efektywnego forecastu
Najlepsze praktyki

Najczestsze btedy

4. Podsumowanie i poréwnanie side-by-side:

Tabela poréwnawcza 1:1 budzet vs
forecast

10 ztotych zasad, jak stosowaé oba
narzedzia jednoczesnie i nie daé sie
przyttoczy¢ procesami

Checklisty przydatne przy obu proce-
sach

5. Sesja pytan i odpowiedzi
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Umowa zgoszeneposmy B[ () 97 799

przesta¢ faksem na nr:

zgtoszenie uczestnictwa  womiemnascres:  piuro@explanator.pl

Budzetowanie i prognozowanie -

M Niniejszym zgtaszamy udziat ~ Jak to robic skutecznie?

nastepujacych oséb w szkoleniu: Webinar 19 lutego 2026
w cenie 349 zi netto

e s E-MAU| oo
2 e et s €-MAU| oot
B e E-MAU oot
NQZWA FITMY e e e ettt e b s e s e e e e e st s s steseeste st sbeebeaseaneansas et sesansaanes
.............................................................................. NIP e e e e e e
Kod pOCZtOWY ....cveeevveveveeeeeeeeee e, MIEJSCOWOSCE ...ttt ettt et e e e e s e ear s
AUTES ettt ettt e ettt ehe e et et e e eteeae et teaae et ehe et aesbe et eheeneees et sheeaseesbenae ereens
Telefon FAKS ettt e e s
ZaAMAWIJCY reerreererereeeecreenreereeee e eeaensenas LT 0 T 1 U
Informacje Koszty udziatu w szkoleniu
dodatkowe: dla 1 osoby: 349 zf netto
Po przestaniu niniejszego Niedokonanie wptaty nie jest  Niedotrzymanie powyz- Zmiana moze nastgpic na co naj-
zgtoszenia otrzymajg Painstwo  rezygnacjg z uczestnictwa w szych warunkéw skutkuje mniej 3 dni przed planowanym
potwierdzenie jego przyjecia.  szkoleniu. Rezygnacji doko- obcigzeniem zgtaszajgcego terminem. W przypadku odwota-
Szczegdty organizacyjne oraz na¢ mozna wyfacznie w for- petnymi kosztami udziatu. nia szkolenia Explanator dokona
faktura VAT zostang wystane mie pisemnej najpdzniej na Explanator zastrzega sobie zwrotu wptaconych kosztéw
przed szkoleniem. 7 dni kalendarzowych przed mozliwos¢ odwotania lub uczestnictwa w terminie 5 dni
terminem szkolenia. zmiany terminu szkolenia. roboczych.

Wysytajac zgtoszenie na szkolenie potwierdzam akceptacje regulaminu sprzedazy www.explanator.pl/warunki-sprzedazy.pdf
oraz zaznajomienie sie z Politykg Prywatnosci www.explanator.pl/polityka-prywatnosci.pdf

Tak, chce by¢ informowany o kolejnych edycjach, wydarzeniach branzowych, specjalnych ofertach i nowych produktach,
dlatego zgadzam sie na kontakt drogg mailowg lub z wykorzystaniem telekomunikacyjnych urzadzen korcowych.

Woyrazenie zgody jest dobrowolne. Administratorem danych osobowych jest firma Explanator — lwona Dehina, z siedzibg przy ul. Koscielnej 30 lok. 59, Poznan 60-
538. Dane osobowe przetwarzane beda w celu realizacji zamoéwienia oraz dostarczania informacji o produktach zgodnie z Politykg Prywatnosci. Majg Pariistwo
prawo dostepu do swoich danych, ich poprawiania oraz cofniecia zgody w dowolnym momencie poprzez kontakt: marketing@explanator.pl.

Uczestnik bedgcy osobg fizyczng prowadzacy dziatalnos$¢ gospodarczg oswiadcza, ze zawarcie umowy ma charakter zawodowy.
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