Budzetowanie w oparciu o model Webinar
"koszt plus" - jak budowa¢ 30 pazdziernika 2025
stabilne marze start godz. 11.00

Zysk zaczyna sie od dobrze policzonych kosztéw. Naucz sie tworzyé budzety, ktdre chronig Twoja firme przed stra-
tami i pozwalajg pewnie budowad ceny produktéw i ustug.

Model ,koszt plus” to jedno z najczesciej stosowanych narzedzi wyceny i budzetowania w firmach produkcyjnych,
ustugowych i projektowych. Cho¢ prosty w zatozeniu, w praktyce wymaga precyzji, Swiadomosci kosztéw i odpo-
wiedniej struktury budzetu. Podczas szkolenia poznasz jego zalety i nauczysz sie unika¢ typowych bteddéw.
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jektu, dziatu lub catej firmy, jakie btedy najczesciej brak aktualizacji danych
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. 6. Podsumowanie i sesja Q&A.
Cena szkolenia: 349 zt netto :
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Budzetowanie w oparciu o model "koszt

|Zl Niniejszym zgtaszamy udziat plus"- jak budowac stabilne marze

nastepujacych oséb w szkoleniu: Webinar 30 pazdziernika 2025
' w cenie 349 zt netto
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Informacje Koszty udziatu w szkoleniu
dodatkowe: dla 1 osoby: 349 zt netto
Po przestaniu niniejszego Niedokonanie wptaty nie jest  Niedotrzymanie powyz- Zmiana moze nastgpic na co naj-
zgtoszenia otrzymajg Panstwo  rezygnacjg z uczestnictwa w szych warunkéw skutkuje mniej 3 dni przed planowanym
potwierdzenie jego przyjecia.  szkoleniu. Rezygnacji doko- obcigzeniem zgtaszajacego terminem. W przypadku odwota-
Szczegoty organizacyjne oraz na¢ mozna wytgcznie w for- petnymi kosztami udziatu. nia szkolenia Explanator dokona
faktura VAT zostang wystane mie pisemnej najpdzniej na Explanator zastrzega sobie zwrotu wptaconych kosztéw
przed szkoleniem. 7 dni kalendarzowych przed mozliwos¢ odwotania lub uczestnictwa w terminie 5 dni
terminem szkolenia. zmiany terminu szkolenia. roboczych.

Woysytajac zgtoszenie na szkolenie potwierdzam akceptacje regulaminu sprzedazy www.explanator.pl/warunki-sprzedazy.pdf
oraz zaznajomienie sie z Politykg Prywatnosci www.explanator.pl/polityka-prywatnosci.pdf

Tak, chce by¢ informowany o kolejnych edycjach, wydarzeniach branzowych, specjalnych ofertach i nowych produktach,
dlatego zgadzam sie na kontakt drogg mailowa lub z wykorzystaniem telekomunikacyjnych urzadzen kofncowych.

Woyrazenie zgody jest dobrowolne. Administratorem danych osobowych jest firma Explanator — lwona Dehina, z siedzibg przy ul. Koscielnej 30 lok. 59, Poznan 60-
538. Dane osobowe przetwarzane bedg w celu realizacji zamoéwienia oraz dostarczania informacji o produktach zgodnie z Politykg Prywatnosci. Majg Paristwo
prawo dostepu do swoich danych, ich poprawiania oraz cofniecia zgody w dowolnym momencie poprzez kontakt: marketing@explanator.pl.

Uczestnik bedacy osoba fizyczng prowadzaca dziatalnos¢ gospodarczg oswiadcza, ze zawarcie umowy ma charakter zawodowy.
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