Controlling marketingu
i dziatan promocyjnych

e-kurs
27 lutego — 08 marca
2024

Celem szkolenia jest wskazanie roli controllingu marketingowego w firmie i jego wptywu na sprzedaz oraz wyniki
firmy. Podczas e-kursu przedstawiona zostanie idea i narzedzia wykorzystywane w controllingu marketingowym.

Szczegélnie polecamy nastepujgce zagadnie-
nia omawiane w trakcie e-kursu:

e przygotowanie budzetu dziatarh marketingo-
wych

e organizacja controllingu w firmie w sferze
sprzedazy i marketingu

e podstawowe wskazniki marketingowe bada-
jace skutecznosé przyjetych strategii sprze-
dazowych i marketingowych

Uczestnicy:

e dyrektorzy, kierownicy i pracownicy dziatéw
marketingowych, sprzedazowych i control-
lingowych

e Product i Brand Managerowie oraz pracow-
nicy agencji reklamowych

Korzysci:

Dzieki udziatowi w szkoleniu uczestnicy nabeda wie-
dze na temat m.in. zastosowania controllingu marke-
tingowego w poznaniu i zdobyciu przewagi konku-
rencyjnej na rynku.

Cena szkolenia: tylko 249 zf netto obejmuje
materiaty szkoleniowe, pendrive z zapisem kursu.

Autor kursu: Wojciech Préchnicki

Ogdlny plan e-kursu:
MODUL | - start kursu — 27.02.2024

PwNE

Czym jest controlling marketingowy

Pojecie controllingu marketingowego

Rola controllingu marketingowego w firmie

Czym rdzni sie controlling marketingowy od audytu
marketingowego

Jak controlling marketingowy wptywa na poprawe ob-
rotow i wynikow firmy

Analizy portfelowe

MODUL Il - 01.03.2024

o

Controlling marketingowy jako narzedzie poznania
rynku

Analiza rynku

Segmentacja rynku

Controlling marketingowy jako narzedzie osiggniecia
przewagi konkurencyjnej

Analiza konkurencji

Szukanie luk i niszy rynkowej

MODUt Il - 05.03.2024

e wN e

Metody planowania sprzedazy

Analiza sprzedazy podstawg planowania

System raportowania i prognozowanie sprzedazy
Budzet dziatart marketingowych

Organizacja procesu budzetowania kosztow marketin-
gowych

Budzet marketingowy jako wazny element budzetu
kosztowego firmy

Kontrola realizacji budzetu kosztéw marketingowych i
osoby za nie odpowiedzialne

MODUL IV - 08.03.2024

PwnNpRE

Ocena efektywnosci dziatarn marketingowych

Ocena efektywnosci dziatan sprzedazowych
Wskazniki efektywnosci sprzedazy

Wskazniki oceniajgce efektywnos¢ prowadzonych w
firmie dziatan marketingowych

Budowanie strategii sprzedazowej i marketingowej
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Controlling marketingu
M Niniejszym zgtaszamy udziat | dziatan promocyjnych

nastepujacych oséb w szkoleniu:
27 lutego — 08 marca 2024
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Informacje Rabaty: o Koszty udziatu w szkoleniu
dodatkowe: 5% przy zgtoszeniu 2 i 3 0séb, dla1 by: 249 7t tt

* 10% dla wiecej niz 3 osob. a 1 osoby: Zi netto
Po przestaniu niniejszego Niedokonanie wptaty nie jest  Niedotrzymanie powyz- Zmiana moze nastgpic¢ na co naj-
zgtoszenia otrzymajg Panstwo  rezygnacjg z uczestnictwa w szych warunkdw skutkuje mniej 3 dni przed planowanym
potwierdzenie jego przyjecia.  szkoleniu. Rezygnacji doko- obcigzeniem zgtaszajacego terminem. W przypadku odwota-
Szczegoty organizacyjne oraz na¢ mozna wytgcznie w for- petnymi kosztami udziatu. nia szkolenia Explanator dokona
faktura VAT zostang wystane mie pisemnej najpdzniej na Explanator zastrzega sobie zwrotu wptaconych kosztéw
przed szkoleniem. 7 dni kalendarzowych przed mozliwos¢ odwotania lub uczestnictwa w terminie 5 dni

terminem szkolenia. zmiany terminu szkolenia. roboczych.

Wysytajac zgtoszenie na szkolenie potwierdzam akceptacje regulaminu sprzedazy www.explanator.pl/warunki-sprzedazy.pdf
oraz zaznajomienie sie z Politykg Prywatnosci www.explanator.pl/polityka-prywatnosci.pdf

|:| Tak, chce by¢ informowany o kolejnych edycjach, wydarzeniach branzowych, specjalnych ofertach i nowych produktach,
dlatego zgadzam sie na kontakt drogg mailowa lub z wykorzystaniem telekomunikacyjnych urzadzen kofncowych.

Woyrazenie zgody jest dobrowolne. Administratorem danych osobowych jest firma Explanator — lwona Dehina, z siedzibg przy ul. Koscielnej 30 lok. 59, Poznan 60-
538. Dane osobowe przetwarzane beda w celu realizacji zamoéwienia oraz dostarczania informacji o produktach zgodnie z Politykg Prywatnosci. Majg Panstwo
prawo dostepu do swoich danych, ich poprawiania oraz cofniecia zgody w dowolnym momencie poprzez kontakt: marketing@explanator.pl.

Uczestnik bedgcy osobg fizyczng prowadzacy dziatalnos$¢ gospodarczg oswiadcza, ze zawarcie umowy ma charakter zawodowy.
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Podpis zamawiajgcego Miejscowos¢ Data Pieczec firmowa
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