Firma w social mediach

Webinar
25 pazdziernika 2023
start godz. 10.00

Social media, czy tego chcemy czy nie, sg dzisiaj waznym elementem zaréwno budowania marki i wizerunku firmy,

jak réwniez pozyskiwania klientéw i zamdéwien. Podczas szkolenia uczestnicy otrzymajg wskazéwki i narzedzia, ktére

utatwig tworzenie, planowanie i realizacje strategii dziatan w social mediach oraz pomogg w tworzeniu angazujgcych

postéw, nie tylko na Facebooku, ale rowniez w innych mediach spotecznosciowych.

Szczegélnie polecamy nastepujace zagadnie-
nia omawiane w trakcie webinaru:

e Dlaczego bez social medidw trudno sobie
dzisiaj wyobrazi¢ skuteczng sprzedaz i mar-
keting?

e Facebook, Instagram, TikTok, LinkedIn, a
moze cos jeszcze - jak zaplanowaé kampanie
promocyjne w wybranych mediach spotecz-
nosciowych?

Uczestnicy:

e wiasciciele bizneséw e-commerce i wtasci-
ciele firm w ogole

e szefowie sprzedazy i handlowcy (jako osoby,
ktore traktujg dziatania w SM wspomaga-
jaco)

Korzysci:

W trakcie webinaru uczestnicy dowiedzg sie m.in.
jak nie przepala¢ budzetéw na kampanie promo-
cyjne, ktére nie przynoszg pozadanych efektéw, jakie
narzedzia (programy graficzne, programy do mon-
tazu wideo itd.) pomogg w stworzeniu angazujgcych
postéw, kiedy publikowaé posty, aby miaty jak naj-
wiecej odston oraz czy, a jesli tak, to w jaki sposéb
wykorzystywa¢ wiadomosci prywatne np. na Linke-
din do sprzedazy?

Cena szkolenia: tylko 199 zt netto, ktéra obej-
muje udziat w szkoleniu oraz mozliwos$¢ zadawania
pytan na zakorczenie webinaru.

Prowadzaca: Agnieszka Wnuk

Ogolny plan szkolenia:

Jakim zmianom ulega otaczajacy nas Swiat i co to ma
wspdlnego ze sprzedazg w social mediach?
Facebook, Instagram, TikTok, LinkedIn, YouTube a
moze cos jeszcze? Przeglad medidw spotecznoscio-
wych ze wskazaniem, czym sie rdznig i jak wykorzy-
staé poszczegdlne portale do promoc;ji i sprzedazy.
Tresci w social mediach:

e jak dobra¢ odpowiednie kanaty dystrybucji i styl
komunikacji dla tresci kierowanych do B2B i do
B2C?

e jakangazowad i dlaczego wymaga to od ciebie po-
dejscia strategicznego oraz znaczacych naktadéow
pracy?

e czyiw jaki sposdb social media i content marke-
ting moga sprzedawac?

e jak mierzy¢ skuteczno$¢ dziatan w obszarze mar-
ketingu tresci i medidow spotecznosciowych?

e jak budowac wtasng spotecznos¢?

e jak analizowac¢ dziatania konkurenc;ji?

Jakie narzedzia (programy graficzne, programy do

montazu wideo itd.) pomogg w stworzeniu angazuja-

cych postow?

Inne sposoby na pozyskiwanie klientéw:

e ptatne kampanie i budzet

e bezposrednie nawigzywanie kontaktéw z poten-
cjalnymi klientami

e czy, ajesli tak, to w jaki sposéb wykorzystywac
wiadomosci prywatne np. na LinkedIn do sprze-
dazy?

Sesja pytan i odpowiedzi
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IZI Niniejszym zgtaszamy udziat Webinar 25 pazdziernika 2023

nastepujacych oséb w szkoleniu: w cenie 199 zt netto
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Informacje Koszty udziatu w szkoleniu
dodatkowe: dla 1 osoby: 199 zt netto
Po przestaniu niniejszego Niedokonanie wpfaty nie jest  Niedotrzymanie powyz- Zmiana moze nastgpic¢ na co naj-
zgtoszenia otrzymajg Panstwo  rezygnacjg z uczestnictwa w szych warunkdw skutkuje mniej 3 dni przed planowanym
potwierdzenie jego przyjecia.  szkoleniu. Rezygnacji doko- obcigzeniem zgtaszajacego terminem. W przypadku odwota-
Szczegoty organizacyjne oraz na¢ mozna wytgcznie w for- petnymi kosztami udziatu. nia szkolenia Explanator dokona
faktura VAT zostang wystane mie pisemnej najpdzniej na Explanator zastrzega sobie zwrotu wptaconych kosztéw
przed szkoleniem. 7 dni kalendarzowych przed mozliwos¢ odwotania lub uczestnictwa w terminie 5 dni

terminem szkolenia. zmiany terminu szkolenia. roboczych.

Wysytajac zgtoszenie na szkolenie potwierdzam akceptacje regulaminu sprzedazy www.explanator.pl/warunki-sprzedazy.pdf
oraz zaznajomienie sie z Politykg Prywatnosci www.explanator.pl/polityka-prywatnosci.pdf

|:| Tak, chce by¢ informowany o kolejnych edycjach, wydarzeniach branzowych, specjalnych ofertach i nowych produktach,
dlatego zgadzam sie na kontakt drogg mailowa lub z wykorzystaniem telekomunikacyjnych urzadzen kofncowych.

Woyrazenie zgody jest dobrowolne. Administratorem danych osobowych jest firma Explanator — lwona Dehina, z siedzibg przy ul. Koscielnej 30 lok. 59, Poznan 60-
538. Dane osobowe przetwarzane bedg w celu realizacji zamoéwienia oraz dostarczania informacji o produktach zgodnie z Politykg Prywatnosci. Majg Paristwo
prawo dostepu do swoich danych, ich poprawiania oraz cofniecia zgody w dowolnym momencie poprzez kontakt: marketing@explanator.pl.

Uczestnik bedacy osoba fizyczng prowadzaca dziatalnos¢ gospodarczg oswiadcza, ze zawarcie umowy ma charakter zawodowy.
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Podpis zamawiajgcego Miejscowos¢ Data Pieczec firmowa
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