Jak przekonac do siebie klienta Webinar
jeszcze przed pierwszg rozmowa? 22 czerwea 2023

start godz. 11.00

Odkad w powszechnym uzyciu jest wyszukiwarka Google, wielu klientdw na wtasng reke prébuje zrozumiec swoje

potrzeby, rozezna¢ mozliwe opcje i skontaktowac sie z potencjalnymi dostawcami dopiero wtedy, gdy beda juz do-

ktadnie wiedzieli, czego chca. Jesli na etapie poszukiwan napotkajg tresci, ktére pomogg im zbudowac dobre zdanie

o naszej firmie, pojawig sie u nas niemal gotowi do zakupu.

Szczegélnie polecamy nastepujace zagadnie-
nia omawiane w trakcie webinaru:

e Jak przygotowad dobry artykut do wykorzy-
stania na blogu firmowym i w mediach spo-
tecznosciowych?

e Jak promowad swdj tekst, by powiekszy¢
jego zasiegi i wzmocnié pozycjonowanie
strony firmowe;j?

Uczestnicy:

e pracownicy dziatéw handlowych i dziatéw
marketingu
e menedzerowie sprzedazy

Korzysci:

W trakcie webinaru uczestnicy dowiedzg sie m.in.
dlaczego optaca sie pisa¢ ciekawe teksty do inter-
netu, o czym klienci chcg czytaé, jakich tresci poszu-
kujg, jak wykorzystac teksty firmowe w bezposred-
nim kontakcie z klientem, jak jeszcze mozna budo-
wac autorytet firmy z wykorzystaniem internetu.

Cena szkolenia: tylko 149 zt netto, ktdra obej-
muje udziat w szkoleniu oraz mozliwos$¢ zadawania
pytan na zakonczenie webinaru.

Prowadzacy: Aldona Kucner

Ogadlny plan szkolenia:

1. Przedstawienie przyktadéw marek i transakcji
zbudowanych w oparciu o content marketing.

2. Omodwienie sposobdéw wykorzystania narzedzi in-
ternetowych do publikacji ciekawych i przynosza-
cych firmie korzysci tresci.

3. Omodwienie zasad budowy dobrego artykutu,
tworzenia ciekawych tytutéw oraz innych ele-
mentéw atrakcyjnego przedstawienia tresci.

4. Przedstawienie przyktadéw dziatan promocyjnych
opartych o ciekawe tresci internetowe, stuzacych
budowaniu zaufania do firmy i jej produktéw.

5. Metody pozyskiwania leadéw sprzedazowych
oraz wzmachniania zainteresowania ofertg wsrod
czytelnikdw naszych tresci.

6. Sposoby na budowanie spotecznosci wokot bloga
firmowego i medidéw spotecznosciowych oraz
promocja oferty przez zaangazowanych klientow.

Sesja pytan i odpowiedzi
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Informacje Koszty udziatu w szkoleniu
dodatkowe: dla 1 osoby: 149 zt netto
Po przestaniu niniejszego Niedokonanie wptaty nie jest  Niedotrzymanie powyz- Zmiana moze nastgpic na co naj-
zgtoszenia otrzymajg Panstwo  rezygnacjg z uczestnictwa w szych warunkéw skutkuje mniej 3 dni przed planowanym
potwierdzenie jego przyjecia.  szkoleniu. Rezygnacji doko- obcigzeniem zgtaszajacego terminem. W przypadku odwota-
Szczegoty organizacyjne oraz na¢ mozna wytgcznie w for- petnymi kosztami udziatu. nia szkolenia Explanator dokona
faktura VAT zostang wystane mie pisemnej najpdzniej na Explanator zastrzega sobie zwrotu wptaconych kosztéw
przed szkoleniem. 7 dni kalendarzowych przed mozliwos¢ odwotania lub uczestnictwa w terminie 5 dni
terminem szkolenia. zmiany terminu szkolenia. roboczych.

Woysytajac zgtoszenie na szkolenie potwierdzam akceptacje regulaminu sprzedazy www.explanator.pl/warunki-sprzedazy.pdf
oraz zaznajomienie sie z Politykg Prywatnosci www.explanator.pl/polityka-prywatnosci.pdf

ID Tak, chce by¢ informowany o kolejnych edycjach, wydarzeniach branzowych, specjalnych ofertach i nowych produktach,
dlatego zgadzam sie na kontakt drogg mailowa lub z wykorzystaniem telekomunikacyjnych urzadzen kofncowych.

Woyrazenie zgody jest dobrowolne. Administratorem danych osobowych jest firma Explanator — lwona Dehina, z siedzibg przy ul. Koscielnej 30 lok. 59, Poznan 60-
538. Dane osobowe przetwarzane bedg w celu realizacji zamoéwienia oraz dostarczania informacji o produktach zgodnie z Politykg Prywatnosci. Majg Paristwo
prawo dostepu do swoich danych, ich poprawiania oraz cofniecia zgody w dowolnym momencie poprzez kontakt: marketing@explanator.pl.

Uczestnik bedacy osoba fizyczng prowadzaca dziatalnos¢ gospodarczg oswiadcza, ze zawarcie umowy ma charakter zawodowy.
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