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»Klient nasz pan” i inne mity na temat

WARSZAWA:
20 pazdziernika 2023

Warsztaty online : 23 pazdziernika
2023

Dobrym handlowcem trzeba sie urodzi¢. Dobrym, czyli takim, ktéry sprzeda nawet piasek na pustyni. Jesli
nie w cenie regularnej, to przeciez zawsze mozna da¢ jakis rabat, w koncu klient nasz pan! Trzeba przede
wszystkim pielegnowac relacje z nim, inaczej nie kupi. Zgadzasz sie z tymi stwierdzeniami? A moze uwa-
zasz je za niemajace nic wspdlnego z prawdg mity? Najwyzsza pora powiedzie¢ ,,sprawdzam” i przyjrze¢ im
sie blizej, by znalez¢ recepte na sprzedazowy sukces. Zrobimy to wspdlnie 20 pazdziernika w Warszawie
podczas Forum Skutecznej Sprzedazy. Bedziesz wtedy z nami? Zapraszamy serdecznie!

Korzysci:

W trakcie konferencji uczestnicy wraz z prelegentami
wezmag pod lupe kilka popularnych sprzedazowych
mitow i na ich podstawie opracujg szereg wskazo-
wek, ktdre pomogg zwiekszy¢ sprzedaz.

Uczestnicy:

e menedzerowie sprzedazy
e team liderzy

e handlowcy

e doradcy klienta

UWAGA - prosze zaznaczy¢ odpowiedni wariant:
Catkowity koszt udziatu jednej osoby (opcja do wy-
boru):
e 990 zt netto - udziat w prelekcjach i warsztatach
online (pakiet VIP — 2 dni)
e 790 zt netto - udziat w prelekcjach (1 dzien)
e 790 zt netto — pakiet VIP — 2 dni (cena dla aktyw-
nych prenumeratoréw Sprzedaz-24)

Przy zapisie 3 os6b — RABAT 15%

Prowadzacy: zespot ekspertow

Ogdlny plan spotkania:

PRELEKCIJE - WARSZAWA: 20 pazdziernika 2023
MIT nr 1: Klient nasz pan i zawsze ma racje

MIT nr 2: Rabaty i promocje sg najlepszym sposobem na
przyciggniecie klienta

MIT nr 3: W sprzedazy najwazniejsze sg relacje
MIT nr 4: Dobrym sprzedawcg trzeba sie urodzi¢

MIT nr 5: Dobry handlowiec sprzeda nawet 16d Eskimo-
sowi

MIT nr 6: Swietny handlowiec bedzie réwnie dobrym me-
nedzerem sprzedazy

WARSZTATY ONLINE: 23 pazdziernika 2023

Warsztat 1: Cold calling, ktéry dziata — co zrobié, by klient
nie tylko nie odtozyt stuchawki, ale jeszcze kupit?

Warsztat 2: Jak budowac i dbac o zdrowe relacje z klien-
tami, ktdre przetozg sie na sprzedaz i... wiecej sprzedazy?

Warsztat 3: Jak budowac argumentacje sprzedazowsa,
dzieki ktérej nie bedziesz musiat konkurowac ceng?

EXPLANATOR = ul. Koscielna 30 lok. 59 = 60-538 Poznan = tel. (61) 855 01 12 = fax (61) 855 00 78 = biuro@explanator.pl
NIP 778-115-70-12 = REGON 634548840 = nr konta 19 2490 0005 0000 4500 4127 3924 » www.explanator.pl



mailto:biuro@explanator.pl
http://www.explanator.pl/

Umowa
zgltoszenie uczestnictwa

Zgtoszenie prosimy
przesta¢ faksem na
nr:

lub mailem na ad-
res:

(61) 8550078

biuro@explanator.pl

|ZI Niniejszym zgtaszamy udziat
nastepujgcych oséb w szkoleniu:

Forum Skutecznej Sprzedazy 2023

(prosze wybrac¢ odpowiedni wariant)
990 zt netto (pakiet VIP)
790 zf netto (prelekcje)

790 zi netto (pakiet VIP — cena dla

aktywnych prenumeratorow Sprzedaz-24)
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Informacje Rabaty: Koszty udziatu w Forum (pakiet VIP)
dodatkowe: 15 % przy zgtoszeniu 3 oséb dla 1 osoby: 790 zt 990z} netto
Po przestaniu niniejszego Niedokonanie wptaty nie jest  Niedotrzymanie powyz- Zmiana moze nastgpic¢ na co naj-
zgtoszenia otrzymajg Panstwo  rezygnacjg z uczestnictwa w szych warunkdw skutkuje mniej 3 dni przed planowanym
potwierdzenie jego przyjecia.  szkoleniu. Rezygnacji doko- obcigzeniem zgtaszajgcego terminem. W przypadku odwota-
Szczegdty organizacyjne oraz na¢ mozna wyfacznie w for- petnymi kosztami udziatu. nia szkolenia Explanator dokona
faktura VAT zostang wystane mie pisemnej najpdzniej na Explanator zastrzega sobie zwrotu wptaconych kosztéw
przed szkoleniem. 14 dni kalendarzowych przed mozliwos¢ odwotania lub uczestnictwa w terminie 5 dni
terminem szkolenia. zmiany terminu szkolenia. roboczych.

Wysytajac zgtoszenie na szkolenie potwierdzam akceptacje regulaminu sprzedazy www.explanator.pl/warunki-sprzedazy.pdf
oraz zaznajomienie sie z Politykg Prywatnosci www.explanator.pl/polityka-prywatnosci.pdf

D Tak, chce by¢ informowany o kolejnych edycjach, wydarzeniach branzowych, specjalnych ofertach i nowych produktach,
dlatego zgadzam sie na kontakt drogg mailowg lub z wykorzystaniem telekomunikacyjnych urzadzen koncowych.

Woyrazenie zgody jest dobrowolne. Administratorem danych osobowych jest firma Explanator — lwona Dehina, z siedzibg przy ul. Koscielnej 30 lok. 59, Poznan 60-
538. Dane osobowe przetwarzane beda w celu realizacji zamoéwienia oraz dostarczania informacji o produktach zgodnie z Politykg Prywatnosci. Maja Paristwo
prawo dostepu do swoich danych, ich poprawiania oraz cofniecia zgody w dowolnym momencie poprzez kontakt: marketing@explanator.pl.

Uczestnik bedgcy osoba fizyczng prowadzacy dziatalnos$¢ gospodarczg oswiadcza, ze zawarcie umowy ma charakter zawodowy.
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Podpis zamawiajgcego Miejscowos¢

Data

Pieczec firmowa
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