8. Forum Szeféw Sprzedazy
Jak sprawic, aby Twoi handlowcy realizowali

ONLINE:
25 listopada 2021

plany w 2022 r.?

Warsztaty: 26 listopada 2021

Czy znalazte$/as sie kiedys w sytuacji, w ktdrej to — mimo na pozdr idealnej organizacji pracy w dziale
sprzedazy, aktywnych handlowcéw nawigzujgcych wiele prdb kontaktu z klientem i $wietnie przygotowa-
nych ofert — ostateczne wyniki sprzedazy okazywaty sie niezbyt imponujgce? To rzeczywistos¢ wielu firm,
jednak tylko niektdre z nich bedga potrafity wyjsé z tego impasu. Kluczem do sukcesu jest umiejetno$é prze-
analizowania przez menedzera sprzedazy czynnosci wykonywanych zaréwno przez niego samego, jak i
przez cztonkow jego zespotu i znalezienia tych, ktére powodujg utrate szansy na finalizacje transakcji.

Szczegolnie polecamy nastepujace zagadnie-
nia omawiane w trakcie Forum:

e jak planowac sprzedaz i targety swojego ze-
spotu na 2022 .

e jak pomdc swoim handlowcom w precyzyj-
nym i skutecznym docieraniu do klientéw

Uczestnicy:
e menedzerowie sprzedazy réznych szczebli

Korzysci:

W trakcie konferencji uczestnicy dowiedzg sie m.in.
co zrobi¢, aby handlowcy przestali gra¢ rabatami

w rozmowach z klientami, a firma przestata tracic¢
marze.

UWAGA - prosze zaznaczy¢ odpowiedni wariant:
Catkowity koszt udziatu jednej osoby (opcja do wy-
boru):

e 998 zt netto - udziat live w prelekcjach i warszta-

tach + dostep do nagran (pakiet VIP)

e 699 zt netto - udziat live w prelekcjach + dostep
do nagran (bez warsztatéw)

e 599 zt netto — udziat live w prelekcjach (bez na-
gran)

Prowadzacy: zespot ekspertow

Ogdlny plan Forum:

PRELEKCIE: 25 listopada 2021

BLOK 1: Jak planowac sprzedaz na 2022 r.?

e Jak wyznacza¢ handlowcom targety na kolejny
rok?

BLOK 2: Gdzie sa Twoi klienci?

e Jak dotrze¢ do klienta?

e Jak realizowa¢ cold calling, ktéry naprawde
dziata?

BLOK 3: lle kosztuje Twaj klient?

o lle kosztuje Twoj klient?

e Jak zniecheci¢ handlowcéw do udzielania klien-
tom rabatow?

e Jak w dobie ograniczonych spotkan na zywo za-
dba¢ o lojalnos¢ biezacych klientdw, by nie mar-
twic sie o ich odptyw?

BLOK 4: Jak by¢ menedzerem, od ktorego sie nie odcho-
dzi?

e Przez jakie btedy zazwyczaj tracimy pracowni-
kow?

WARSZTATY: 26 listopada 2021

1. Warsztat 1 — Cold calling, ktéry dziata
Warsztat 2 — Komunikacja wzmacniajgca przywddz-
two!

3. Warsztat 3 — Jak zniecheci¢ handlowcéw do propo-
nowania klientom rabatéw?
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8. Forum Szefow Sprzedazy

M Niniejszym zg’faszamy udziat (prosze wybraé¢ odpowiedni wariant)

nastepujacych oséb w szkoleniu: - 998 zt netto (pakiet VIP)
699 zt netto (prelekcje+nagrania)

599 zt netto (prelekcije live)
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i Rabaty: Koszty udziatu w Forum (pakiet VIP
::lncfg::l‘(%ﬁljvee' 5% pray zgloszeniu 213 osb, Yila 1 osoby: 998 zi(:etto )

: 10% dla wigcej niz 3 oséb. y:

Po przestaniu niniejszego Niedokonanie wptaty nie jest  Niedotrzymanie powyz- Zmiana moze nastgpic¢ na co naj-
zgtoszenia otrzymajg Panstwo  rezygnacjg z uczestnictwa w szych warunkéw skutkuje mniej 3 dni przed planowanym
potwierdzenie jego przyjecia.  szkoleniu. Rezygnacji doko- obcigzeniem zgtaszajgcego terminem. W przypadku odwota-
Szczegdty organizacyjne oraz na¢ mozna wyfacznie w for- petnymi kosztami udziatu. nia szkolenia Explanator dokona
faktura VAT zostang wystane mie pisemnej najpdzniej na Explanator zastrzega sobie zwrotu wptaconych kosztéw
przed szkoleniem. 14 dni kalendarzowych przed mozliwos¢ odwotania lub uczestnictwa w terminie 5 dni

terminem szkolenia. zmiany terminu szkolenia. roboczych.

Wysytajac zgtoszenie na szkolenie potwierdzam akceptacje regulaminu sprzedazy www.explanator.pl/warunki-sprzedazy.pdf
oraz zaznajomienie sie z Politykg Prywatnosci www.explanator.pl/polityka-prywatnosci.pdf

D Tak, chce by¢ informowany o kolejnych edycjach, wydarzeniach branzowych, specjalnych ofertach i nowych produktach,
dlatego zgadzam sie na kontakt drogg mailowg lub z wykorzystaniem telekomunikacyjnych urzadzen koncowych.

Woyrazenie zgody jest dobrowolne. Administratorem danych osobowych jest firma Explanator — lwona Dehina, z siedzibg przy ul. Koscielnej 30 lok. 59, Poznan 60-
538. Dane osobowe przetwarzane beda w celu realizacji zamoéwienia oraz dostarczania informacji o produktach zgodnie z Politykg Prywatnosci. Majg Panstwo
prawo dostepu do swoich danych, ich poprawiania oraz cofniecia zgody w dowolnym momencie poprzez kontakt: marketing@explanator.pl.

Uczestnik bedgcy osobg fizyczng prowadzgcy dziatalnos$¢ gospodarczg oswiadcza, ze zawarcie umowy ma charakter zawodowy.
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